СТЕКЛЯННЫЕ БУСЫ ДЛЯ АБОРИГЕНОВ

(Из выступления депутата М.В. СЕЛИНА на 37 сессии Законодательного Собрания Вологодской области)
Мы сегодня рассматриваем вопрос по развитию инвестиционной деятельности в Вологодской области. Уже внесены поправки в два закона, которые предусматривают существенные льготы для крупных инвесторов. Но кроме корпорации «Развитие Вологодской области» есть еще корпорация развития под названием «Российская Федерация». Не можем мы сегодня рассматривать их отдельно друг от друга. Приведу любопытный пример. Есть такая корпорация - «Северсталь», которая производит металл и через дочернее предприятие «Северсталь - экспорт» реализует его за границу по цене 587 долл. за тонну. Из этого металла в Австрии фирмачи делают плуги весом в три тонны с лишним и продают крестьянам Вологодчины по цене 2 млн. 938 тыс. руб. Таким образом, в Австрию мы продаем металл по цене 20 - 25 руб. за 1 кг, а приобретаем по 551 руб. за 1 кг. Вопрос: для чего крестьянство в свое время строило металлургический комбинат в Череповце? Сейчас мы требуем от сельского хозяйства высокой эффективности, но откуда ей взяться! Ведь наши крестьяне рассчитывали на то, что будут приобретать качественные сельхозмашины по доступной цене, а что получили в итоге? Еще пример. Вот маленькая пластиковая крышечка — запасная часть к импортному автомобилю. В фирменном автосалоне за нее у меня попросили 700 рублей. Вот тут начинаешь чувствовать себя аборигеном, которому толкают стеклянные бусы по цене брильянтов. А в соседнем магазине такая же крышка (правда, китайского производства) продается по 50 рублей. Тысяча процентов рентабельности! В Вологде в торговых сетях нет ни одного шурупа и гвоздя собственного производства. Посредническая фирма — что-то вроде «Рогов и копыт», расположенная в Санкт-Петербурге, заказывает в Китае шурупы, гвозди и другие метизы, завозит их к нам и продает по цене 200 руб. за кг. При этом посредники имеют еще и доходы, а наша «Северсталь» не знает, как шурупы изготовлять. Анекдот! Или еще пример. Год назад депутаты ЗСО Вологодской области посетили с дружеским визитом корпорацию «Фосагро» в Череповце. Я обратился к депутату ЗСО Е.Г. Иванову, заместителю директора, с предложением: почему бы наряду с мешками на 800 кг не фасовать удобрения в более мелкую тару — тогда бы их товар стал востребован и на приусадебных участках, предприятие получало бы дополнительную прибыль. Разве это не доходы в бюджет области? Прошел год, но воз и ныне там. У нас деньги валяются под ногами, но мы этого не замечаем! Мне думается, нам нужно объединить департамент экономики, департамент стратегического планирования и корпорацию развития и вместо этих трех структур образовать департамент экономики и маркетинга, который бы занимался инвестиционным маркетингом и создал бы своего рода площадку для общения с потенциальными инвесторами. А что мы слышим сегодня от наших чиновников: бочка нефти стоит столько-то, доллар поднялся и т. п. Одна голая статистика. Нужно заниматься живым делом. Импортозамещением нам надо заниматься здесь и сейчас на границе Вологодской области, а не на границах Российской Федерации! Вкладывать средства в крупномасштабные проекты, такие как строительство ЦБК (стоимостью 2 млрд. долларов), сегодня, в период кризиса, неразумно! Инвестиции сейчас необходимо вкладывать в узкие места, в том числе и в сельское хозяйство. По прогнозам в текущем 2014 году будет вывезено порядка 30 млн. тонн зерна за границу, а что будем делать в следующем году, если, не дай бог, случится неурожай и соберем всего 60 млн. тонн, как бывало ранее? Я не против того, чтобы предоставить льготы по налогам инвестору «Фосагро» - это действительно надежный партнер, но необходимо расставить приоритеты. В последние годы очень мало средств вложено в отрасли машиностроения Вологодской области. Многие из них влачат жалкое существование. Вот с кем надо работать!
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